@CaseStudy: Mobil Krankenkasse m JODEL

Zielgruppenoptimierte Ads

fur erfoigreiche Aktivierung

Die Mobil Krankenkasse ist eine gesetzliche
Krankenversicherung mit Sitz in Munchen.
Sie bietet Versicherungsangebote fur
Studierende, Berufsstarter, Angestelite,
Selbststandige und junge Familien.

Die Herausforderung

Versicherungsunternehmen stehen vor der Herausforderung,
jungere Generationen als Kunden zu gewinnen. Fur diese
Zielgruppe scheint das Thema (Kranken-)Versicherung ein
ungeliebtes zu sein. Die Mobil Krankenkasse ist daher neue Wege
gegangen, um ihr Kundenspektrum auch im Alterssegment der
jungeren Zielgruppe zu starken.

Die Losung

Jodel bot der Mobil Krankenkasse die einmalige Moglichkeit zur
gezielten Ansprache der jungen Zielgruppe in und um Mainz (wie z. B.
Studierende, Auszubildende, Schuler*innen). Eine Display Ads-
Kampagne sollte die Jodel-Nutzer aktivieren und Traffic auf der von
der Krankenkasse erstellten Landingpage generieren.

Ausgespielt wurden drei verschiedene Creatives, im nativen Design
unserer App. Die Sprache wurde an die Jodel Community angepasst.



Die Verlinkung zur Landingpage war bei allen drei Ads dominant
platziert. Hier fanden Interessierte weitere Informationen zu den
Vorteilen einer Mitgliedschaft. Der Erfolg der Kampagne sollte an der
Click-Through-Rate (CTR) gemessen werden.
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Das Ergebnis

Mit der Werbekampagne auf Jodel erzielte die Mobil Krankenkasse
eine CTR von 0,83 %, was die erfolgreiche Aktivierung der Zielgruppe
und deren Interesse an der Brand und dem Produkt bestatigt. Die
Anzeigen generierten einen auf3ergewohnlich hohen Traffic auf der
Landingpage.

Mit Hilfe der Jodel Ads gelang es der Mobil Krankenkasse erfolgreich
junge Nutzer in der Region ansprechen. Mit dem angepassten Brand
Style an das Look & Feel der Jodel App konnte die Brand die
Zielgruppe dort abholen, wo sie sich in threm Alltag und ihrer Freizeit
bewegen - unterwegs, im Netz, auf Jodel.



Display Ads mit zielgruppen-
optimiertem Look & Feel
fuhrten zu einer starken CTR

von

0,83 %
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, , s,<Jodel hat moglich gemacht, was wir uns far
unsere Marken- & Leistungskampagne
gewlnscht haben: Die gezielte regionale
Ansprache unserer Zielgruppe. Jung, frech und
mit einem niedrigschwelligen Zugang uber nur
einen Klick auf unsere Webseite. Wir sind , ,
begeistert!”
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